
fase 1 • Involucrar a los Actores Clave
P05 análisis de los actores clave

fase 3 • Clasificar las Amenazas
P11–12 

fase 2 • Comprender Su Sitio
P07–08 modelo conceptual
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TIPO DE ACTORES CLAVE ¿POR QUÉ PODRÍAN 
ESTAR INTERESADOS EN EL 
PROYECTO?

¿QUÉ TAN IMPORTANTE ES 
QUE SE INVOLUCREN Y POR 
QUÉ?

NOMBRE DEL 
REPRESENTANTE DEL GRUPO

¿POR QUÉ LOS NECESITA 
Y QUÉ LES PEDIRÁ QUE 
HAGAN?

Objeto de Conservación
¿Qué está tratando de proteger? 

Factores contribuyentes o amenazas indirectas
Preguntar: ¿por qué es una amenaza?

Su modelo conceptual
Mapear todos los factores contribuyente trazando flechas 
para mostrar cómo los factores influyen en sus amenazas.

Amenazas directas
¿Qué repercute negativamente en el objeto de 
conservación? Puede haber más de una amenaza por objeto.

alcanceamenazas directasobjetos de conservación alcance magnitud irreversibilidad clasificación 
de amenaza

 factores contribuyentes Objetosamenazas directas

factores contribuyentes Amenazas directas

alcance:
magnitud
(alcance +
gravedad)

irreversibilidad clasificación 
de amenaza

¿por 
qué?

¿por 
qué?
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Para cada objeto de conservación, haga una pun-
tuación de las amenazas que causan daño debido al 
alcance, gravedad, magnitud, irreversibilidad y ame-
naza global utilizando las directrices en el folleto.  
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SU TEORÍA 
DE 
CAMBIO

CONOCIMIENTO
¿Qué conocimiento se 
necesita para aumentar 
la conciencia y ayudar a 
cambiar estas actitudes?

ACTITUD
¿Qué actitudes deben 
cambiar para que estas 
conversaciones sucedan?

COMUNICACIÓN 
INTERPERSONAL
¿Qué conversaciones son 
necesarias para animar a la 
gente a adoptar el nuevo 
comportamiento?

REMOCIÓN DE BARRERAS
¿Cuáles son las barreras 
para la adopción del nuevo 
comportamiento deseado, y 
cómo podemos removerlas?

CAMBIO DE 
COMPORTAMIENTO
¿Qué comportamientos 
de qué grupo(s) deben 
cambiar con el fin de 
reducir esta amenaza?

REDUCCIÓN DE AMENAZA
¿Cuál amenaza debe 
reducirse a fin de lograr el 
resultado de conservación?

RESULTADO DE 
CONSERVACIÓN
¿Cuál es el resultado de 
conservación esperado, 
el objeto y la fecha?

META   
(FASE 5)

OBJETIVO 
(FASE 6)

¿Qué va a cambiar?

¿Dónde?

¿Para cuándo?

¿Medido cómo?

¿Qué va a cambiar?

¿Dónde?

¿Para cuándo?

¿Medido cómo?

¿Qué va a cambiar?

¿Dónde?

¿Para cuándo?

¿Medido cómo?

¿Qué va a cambiar?

¿Dónde?

¿Para cuándo?

¿Medido cómo?

¿Qué va a cambiar?

¿Dónde?

¿Para cuándo?

¿Medido cómo?

¿Qué va a cambiar?

¿Dónde?

¿Para cuándo?

¿Medido cómo?

¿Qué va a cambiar?

¿Dónde?

¿Para cuándo?

¿Medido cómo?

fase 5 & 6 • Crear su Teoría del 
Cambio y Medir el Éxito
P19–27 

Escriba los objetivos de su TdC, llenando 
cómo piensa remover las barreras y 
mejorar los conocimientos, actitudes 
y comunicación interpersonal de 
su audiencia meta para cambiar 
el comportamiento y reducir las 
amenazas que afectan a su objeto de 
conservación. 

Para que sus objetivos sean medibles, 
debe crear objetivos preliminares 
cuantificables. Podrá llenar las 
cantidades para estos objetivos más 
tarde, a medida que colecta datos de 
línea base en su sitio.

Los objetivos preliminares deben 
incluir:

•  El aumento, disminución o % de 
cambio que quiere lograr

• El área o alcance donde se llevará a 
cabo el cambio

•  El tiempo en el cual espera lograr el 
cambio

•  El método para medir este cambio

fase 4 • Mapear el Problema
P15–16 su modelo conceptual

fase 4 • Mapear el Problema
P16 su audiencia meta

¿Quién causa o contribuye a la amenaza 
en su sitio?

¿Quién causa o contribuye a la amenaza en 
su sitio?

¿Dónde viven? ¿Dónde viven?

¿Qué comportamientos crean la amenaza? ¿Qué comportamientos crean la amenaza?

¿Qué los motiva? ¿Qué los motiva?

Audiencia meta  1 Audiencia meta  2

Recuerde: Es posible tener más de 
una audiencia meta

Simplifique su modelo conceptual en una cadena de 
factores lineal.

Seleccione los factores más relevantes que 
conducen a la amenaza y cópielos a continuación, 
trazando recuadros y flechas donde sea necesario.

alcance:
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